
秋田県よろず支援拠点

2024年9月 オンラインセミナーのお知らせ
●開催日の3営業日前までにお申し込みください。※キャンセルの場合は必ず前日までにお知らせください。

●中小企業・小規模事業者または、それに類する方、創業予定者が対象のセミナーです。

先着順 参加無料事前予約制
Microsoft

Teams

今さら聞けない財務諸表の
見方と活用【製造業向け】

人材育成

コーディネーター
佐々木 雅樹
行政書士

9月19日(木)14:00～15:00

定員10名

財務諸表は経営者や経理担当者の
ものだけではありません。財務的
視点と自身の仕事との関係の理
解・認識に必要な基本を学びませ
んか。今回は「活用」について重
点的にお話します。

関係人口・インバウンドの 
受け入れのコツを掴め

観光・IT

コーディネーター
中野 智恵
デザイナー

９月9日(月)14:00～15:00

定員10名

関係人口・インバウンド受入れを
したいけど、何からスタートした
らいいのかわから ない方も実際
の受け入れの中で困りご とがあ
る方も悩みや不安を解消
現場で役立つノウハウを伝えます

会社が知っておきたい
補助金・助成金活用

施策活用

コーディネーター
鎌田 晶子

中小企業診断士

9月４日(水)14:00～15:00

定員10名

コロナを経て、すべての会社に変
革が求められる時代となりました。
新商品・サービス、設備導入など、
いま、知っておきたい補助金・助
成金活用についてお伝えします。

家族経営の未来を守る！
事業承継３つのポイント

事業承継

コーディネーター
土田 茂

事業承継マネージャー

9月20日(金)14:00～15:00

定員10名

こんな方はぜひご参加下さい！
・後継者はいるのだが、承継の進
め方がわからない…。

・承継計画は立てたが、なかなか
実行に移せない…。

ポイントを絞ってお伝えします！

人手不足の悩み、人がいればいく
らでも仕事がとれる、人手不足で
売上が下がった、やりたいことが
いっぱいあるが人がいなくて事業
が進まない。人手不足時代の人材
採用戦略と組織戦略について解説。

人手不足
人手不足時代の人材採用
と組織戦略

コーディネーター
稲葉順一

経営革新等認定機関

9月24日(火)14:00～15:00

定員10名

従業員を守るためのカス
タマーハラスメント研修

人手不足

コーディネーター
渡部 信子

中小企業診断士

9月24日(火)15:00～16:00

定員10名

顧客や消費者からの行き過ぎた要
求やクレーム!特に接客業では、
顧客対応に疲弊した後の退職や企
業のイメージダウンにつながる
ケースも。カスハラ対策や社内
ルールについて解説します。

【製造業向け】資金繰
り安定化のための原価
低減への取り組み

経営改善

コーディネーター
加賀谷 勝臣
中小企業診断士

９月１９日(木）10:30～11:30

定員10名

物価高騰や売上の伸び悩みに対し、
シンプルな原価の見える化、組織
的・集中的な原価低減活動を通じ、
利益を確保して資金面を安定化す
る活動を勧めます。



akita.yorozu@bic-akita.or.jp

お問合せ

は

こちらへ

TEL 0 1 8 - 8 6 0 - 5 6 0 5
（受付／平日9時～17時）

FAX 0 1 8 - 8 6 3 - 2 3 9 0
E-mail akita.yorozu@bic-akita.or.jp

秋田県よろず支援拠点
〒010-8572 秋田市山王三丁目1 - 1 秋田県庁第二庁舎2階

公益財団法人あきた企業活性化センター 内

《路線バス》秋田駅より 県庁・市役所行き県庁第二庁舎前下車

《タクシー》秋田駅より約10分

9月オンラインセミナー

特設ページはこちら▼

1. QRコードより9月のオンラインセミナーの特設ページへアクセスします。

2. 参加したいセミナーの申し込みフォームを開き、必要事項をご記入の上送信してください。

3. ３営業日以内に申込確認のメールが届きます。

4. 当日、参加URLが届きます

参加方法

加工食品の販路開拓を進
めよう！

販路開拓

コーディネーター
佐藤茂樹
経営士

９月24日(火)16:00～17:00

定員10名

加工食品をつくる際の留意点や
FCPシートの作成の必要性。バ
イヤーと接点を持つことの意義。
など。販路開拓につながること
をお伝えします。

人材を活かすｾﾙﾌ・ｷｬﾘｱ
ﾄﾞｯｸ制度～活力を引き出
し企業の成長へ～

人手不足

コーディネーター
大森 麻美

ｷｬﾘｱｺﾝｻﾙﾀﾝﾄ

9月27日(金)14:00～15:00

定員10名

企業が、体系的・定期的に従業員
の支援を実施し、従業員の主体的
なキャリア形成を促進・支援する
「取組み」や「仕組み」について
お伝えします。

製造小売の販売と運営～
売れる店舗にする為に

収益力向上

コーディネーター
横山 哉子

フードコーディネーター

9月26日(木)14:00～15:00

定員10名

商品が美味しいのは当たり前。今
日初めてのお客様が、再来店、
「いつものお客様」になるために。
店を代表する「看板商品」や魅せ
る為の売り場作りについてお伝え
します。

SNSの画像撮影・加工
IT活用

コーディネーター
富澤 稔
デザイナー

9月25日(水)15:00～16:00

定員10名

「今一つSNSの写真が決まらな
い」「スマホで映した画像を綺麗
に見せたい」「リールって何？」
など、SNS投稿を見栄え良くし
たい方はぜひご参加ください。
初心者でも大丈夫です。

集客につながるホーム
ページ

IT活用

コーディネーター
秋元 英樹
デザイナー

9月25日(水)16:00～17:00

定員10名

ホームページからの集客が少ない、
情報をどうしてよいかわからない
…本セミナーでは、WEBの基本
的なレイアウト。デザインが学習
できます。これからホームページ
を導入される方にもおすすめです。

8：2の法則による
売れる文章の作り方！

IT活用

コーディネーター
杉田 和可子

ｸﾘｴｲﾃｨﾌﾞﾃﾞｨﾚｸﾀｰ

9月25日(水)14:00～15:00

定員10名

SNSやWebサイト、チラシ等、
売れる文章のポイントは、消費者
インサイトと8：2の法則です。
ターゲットが欲しい！と感じるポ
イントの違いを踏まえた売れる文
章の作り方を解説します。
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